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I mercati sono, e sono sempre stati, asimmetrici. L’allo-

cazione del capitale attraverso i canali è, per imposta-

zione predefinita, complicata e intrinsecamente diffici-

le, a causa di diverse inefficienze che le persone hanno 

lottato per sanare completamente. La maggior parte 

delle soluzioni disponibili oggi ha risolto solo parzial-

mente questi problemi, ma fino ad oggi non è stata tro-

vata alcuna panacea che porti a mercati perfettamen-

te efficienti. In teoria, mercati efficienti renderebbero 

abbastanza difficile sovraperformare i valori di mercato 

soprattutto perché la maggior parte degli investitori sa-

rebbe (o dovrebbe essere) altamente informata e con-

sigliata. Oggi, la maggior parte degli investitori soffre 

di informazioni asimmetriche, che a loro volta creano 

squilibri sui mercati che riflettono quindi inefficienze. 

Per anni la finanza ha faticato a trovare l’equilibrio 

perfetto e a trovare strumenti superiori alla media per 

l’allocazione del capitale, con risultati apparentemente 

decenti ma piuttosto lontani dall’ottimizzazione.

La necessità di disporre di un sistema centralizzato con 

terzi incaricati all’allocazione (ovvero banche e istituti 

finanziari) crea inevitabilmente squilibri.

La recente crisi finanziaria ha notevolmente amplificato 

queste anomalie nei mercati e ha portato questi proble-

mi a nuovi livelli a causa della stretta creditizia che ha 

coinvolto le istituzioni globali e che ha ancora conse-

guenze oggi, anni dopo il tracollo finanziario. Questa 

situazione ha chiaramente messo in ginocchio alcune 

PMI (piccole e medie imprese) tagliando i canali di li-

quidità.

La spinta innovativa e l’attività commerciale routiniaria 

hanno subito conseguenze terribili. La carenza di liqui-

dità e la difficoltà di ottenere prestiti e crediti dalle isti-

tuzioni finanziarie hanno avuto un impatto diretto al 

nucleo di queste aziende e hanno creato un vuoto che 

deve essere immediatamente colmato per non perdere 

vantaggi competitivi e la creazione di Valore. La mag-

gior parte delle economie attuali del G20 sono ancora 

basate sulle PMI, quindi l’impatto sia sulle aziende che 

sulle economie è incredibilmente vasto e rischia di pro-

trarsi  fino a che non si troveranno delle soluzioni. In 

altre parole, il crollo di numerose PMI in tutto il mon-

do, che crea la spina dorsale delle economie nazionali, 

potrebbe comportare conseguenze terribili per le eco-

nomie: ciò echeggerebbe in molte economie del G20 e 

non.

Anche in quei pochi casi in cui il capitale potrebbe es-

sere trasferito da una parte all’altra, le complicazioni 

odierne rappresentano ancora un onere gravoso per i 

mutuatari e i finanziatori. È un dato di fatto che, sebbe-

ne oggi le tecnologie siano così avanzate da consentire 

transazioni di capitale praticamente senza soluzione di 

continuità, il quadro giuridico e normativo genera una 

quantità impressionante di scartoffie burocrariche. Le 

normative, di conformità e fiscali, richiedono un’analisi 

approfondita di ciascun caso, il che porta inevitabilmen-

te a tempi molto dilatati dal giorno in cui il prestatore 

chiede il capitale fino al giorno in cui lo riceve (se mai 

ci riesce). Pertanto è necessario velocizzare le norma-

tive e adeguarle, se possibile, alla stessa velocità della 

tecnologia.

I progressi tecnologici del XXI secolo hanno permesso 

alle persone di accedere ai mercati finanziari e moneta-

ri in diversi modi e più velocemente che mai. Quando 

si cerca una soluzione, i fattori di semplicità, velocità 

e tracciabilità devono essere considerati ma rendono 

ancora più difficile trovare il giusto quadro. I miglio-

ramenti tecnologici di solito richiedono alcuni anni per 

essere riflessi e implementati nel mercato finanziario 

e monetario, soprattutto per ragioni normative. Gli 

ostacoli sono considerevolmente elevati da superare, 

perché anche se ci fosse una soluzione agli squilibri del 

mercato, questa dovrebbe essere rivista, verificata e 

passata al vaglio di processi normativi estremamente 

selettivi e lenti. Ci vorrebbero anni per vedere i risultati 

su scala globale.

I requisiti per soddisfare le attuali esigenze di velocità 

e alta fiducia tecnologica, abbinati ai requisiti legali, 

rappresentano una seria sfida per diversi attori: utenti, 

istituzioni finanziarie, organismi di regolamentazione e 

provider tecnici. L’alchimia deve ancora essere trovata, 

mentre le PMI fanno ancora fatica a trovare un modo 

per ottenere il capitale di cui hanno bisogno per miglio-

rare le loro attività commerciali.

Introduzione – Estratto
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La continua evoluzione delle moderne tecnologie nel campo dei pagamenti ha creato un’esigenza sempre più ur-

gente di velocità, sicurezza e facilità d’uso. Il trasferimento di Valore tra soggetti richiede quindi sistemi e strutture 

all’avanguardia che ci consentano di soddisfare le esigenze degli utenti moderni. Tutto ciò è richiesto a prezzi sempre 

più competitivi, creando così un’asimmetria tra la necessità di evoluzione tecnica (da parte dei soggetti di alto livello) 

e la costante pressione dal mercato di ridurre i requisiti finanziari al fine di effettuare trasferimenti. Gli operatori 

devono quindi affrontare un problema che è difficile da risolvere utilizzando strumenti e canali standard.

Il mercato, in risposta alla crisi finanziaria e ai problemi dei subprime ha aumentato l’onere legislativo (nella mag-

gior parte dei paesi industrializzati, ma non solo), che  sommato ad una costante chiusura della fornitura di credito, 

purtroppo ha sempre comportato una maggiore complessità in termini di:

• Processo di investimento;

• Prestiti per lo sviluppo aziendale;

• Libertà di investimento

Questa situazione ha portato le aziende a:

• Problemi di liquidità;

• Mancanza di  forza innovativa;

• Strategie aziendali sbagliate

Le conseguenze da affrontare sono su scala globale, come lo è stata la crisi del 2008.

Il settore – Contesto
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La crisi finanziaria dei subprime del 2008 si è trasforma-

ta in una crisi bancaria mondiale, a partire in particolare 

dal crollo dell’investment banking Lehman Brothers.

La propensione al rischio delle banche ha raggiunto il 

massimo storico appena prima della crisi, scarificando 

cautela in nome della redditività. L’intero sistema finan-

ziario mondiale era a rischio, pertanto sono state messe 

in atto politiche fiscali e monetarie difensive.

Le cause di uno dei maggiori crolli finanziari finora co-

nosciuti sono comunemente legate alle bolle immobi-

liari del 2006/2007, che hanno innescato tassi crescenti 

di insolvenza su “subprimes (1)” e ARMs (mutui a tasso 

variabile (2).

A causa di standard di prestito più facili, il sistema dei 

mutui negli Stati Uniti è stato esposto a rischi maggiori, 

che hanno alimentato la bolla immobiliare. Poco prima 

del crollo, MBS (3) (titoli garantiti da ipoteca) e CDO (4) 

(obbligazioni di debito garantite), entrambi strumenti 

finanziari, sono aumentati notevolmente; le maggiori 

istituzioni mondiali hanno quindi avuto la possibilità di 

investire nel mercato immobiliare statunitense. Sia gli 

MBS che i CDO sono diminuiti costantemente durante il 

crollo del mercato, che a sua volta ha riportato perdite 

considerevoli di numerosi istituti  vista la loro esposizio-

ne a MBS e CDO.

Numerosi proprietari di case anche a causa del calo dei 

prezzi dei loro immobili, che furono valutati meno dei 

loro prestiti, entrarono nella preclusione. I livelli di pi-

gnoramenti erano così epidemici che

1 - I subprime sono una classificazione dei mutuatari con una storia 

creditizia bassa / limitata.

2 - I mutui a tasso variabile sono mutui con tasso di interesse periodi-

camente adeguato sulla base di un indice.

3 - I titoli garantiti da ipoteca sono un tipo di titoli garantiti da atti-

vità.

4 - Gli obblighi di debito garantiti sono un tipo di titoli garantiti da 

attività

La crisi del 2008
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ci vollero circa 6 anni per tornare agli standard normali, 

e quindi una considerevole ricchezza venne prosciugata 

ai consumatori, principalmente dall’equità domestica. 

La crisi si è poi estesa dal solo mercato immobiliare ad 

altri settori dell’economia.

Sarebbe sbagliato considerare solo la bolla immobilia-

re come innesco della crisi globale. Vi è, in effetti, una 

lunga serie di fattori che ha contribuito a generare il 

tracollo mondiale, in particolare la notevole enfasi sulla 

deregolamentazione che il governo degli Stati Uniti ha 

intrapreso dagli anni ‘70 (più di tre decenni prima della 

crisi) e dalla latenza dei responsabili politici di compren-

dere i rischi e le urgenze di questi finanziamenti. Il ruo-

lo degli istituti finanziari è diventato così importante 

(in particolare per motivi di credito = quasi in parallelo 

con quello delle banche depositarie negli Stati Uniti) ma 

senza essere soggetto allo stesso rigido quadro norma-

tivo. In realtà, erano troppo esposti ai rischi senza avere 

un “cuscinetto finanziario” sufficiente per assorbire le 

grandi inadempienze o le perdite derivanti dall’MBA. 

Queste enormi perdite hanno avuto un impatto diretto 

sugli istituti finanziari che non erano quindi in grado di 

mantenere il credito, il che a sua volta ha rallentato l’in-

tero sistema economico del paese. Alcuni governi furo-

no quindi costretti a salvare alcune di queste istituzioni 

poiché il loro status era ormai troppo critico, ma allo 

stesso tempo erano anche troppo importanti (o grandi, 

come si diceva) per fallire.

Per riassumere, la crisi finanziaria è derivata da molte-

plici fattori che hanno portato, inevitabilmente, ad un 

crollo epidemico del sistema finanziario globale. Prati-

che di sottoscrizione deboli, prestiti predatori, derego-

lamentazione e eccessivo sfruttamento sono solo alcuni 

degli ingredienti che hanno portato la crisi a un livello 

completamente nuovo.

Oggi, nel 2019, il mondo è ancora in un lungo processo 

di guarigione che coinvolge sia le società che i cittadini, 

mentre la “stretta creditizia”,   o meglio l’improvvisa ri-

duzione della disponibilità di prestiti, persiste o ha avu-

to condizioni incredibilmente restrittive, il che rende 

davvero difficile per le aziende e le famiglie di benefi-

ciare anche di un piccolo prestito o mutuo.

E’ necessario ripristinare la fiducia nel sistema, attra-

verso nuove procedure, nuove tecnologie e nuove so-

luzioni.
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Oggi un’azienda ha pochissime soluzioni per finanziare 

un nuovo progetto, un nuovo prodotto o semplicemen-

te per coprire le esigenze quotidiane in termini di esi-

genze finanziarie. Solo un decennio fa era sufficiente 

contattare un istituto finanziario, presentare il piano 

aziendale e, nella maggior parte dei casi, ricevere un 

prestito. Considerando quanto sopra menzionato, gli 

squilibri del mercato, incidendo quindi sull’allocazione 

del capitale tra mutuatari e finanziatori, hanno creato 

una stretta creditizia molto difficile che non sarà facile 

e rapidamente risolvibile.

Oggi, questo sembra un sogno lontano per la maggior 

parte delle aziende e delle persone in generale. Chie-

dere un prestito oggi richiede enormi scartoffie, valuta-

zioni di credito, stabilità finanziaria, controlli di confor-

mità e molto altro, senza avere la certezza di ottenere 

il prestito.

La lunghezza della procedura abbinata alla necessità di 

documenti finanziari più che perfetti rende quasi im-

possibile ricevere anche prestiti di piccola entità abba-

stanza velocemente da avviare una società o semplice-

mente per coprire le necessità aziendali quotidiane.

Quella che prima era nota come deregolamentazione è 

stata facilmente superata ora da una regolamentazione 

eccessiva.

Sembra che trovare la via giusta di mezzo, o la prover-

biale pallottola d’argento, sia qualcosa che non sia rag-

giungibile, almeno per il momento.

Entra nella Blockchain-

La soluzione
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Per la prima volta nella storia, esiste un libro mastro 

decentralizzato non modificabile su scala globale, che 

elimina la necessità di intermediari, sistemi di controllo 

complessi e lunghi tempi di insediamento.

I metodi più comunemente utilizzati per garantire il 

consenso su una blockchain sono Proof of Work (5) e 

Proof of Stake (6). Questi sistemi garantiscono il con-

senso rendendosi conto che i costi di modifica della rete 

sono di gran lunga superiori al profitto teorico. Poche 

entità hanno la capacità di attuare un simile attacco e, 

man mano che la rete aumenta,  il costo degli attacchi o 

delle modifiche sulla catena aumenta, rendendole sem-

pre più improbabili.

Le blockchain più famose sono decentralizzate.

La sicurezza della rete è mantenuta da migliaia di nodi 

indipendenti che garantiscono la sicurezza dell’intera 

catena. I sistemi a catena eliminano la necessità di fidar-

si o utilizzare gli operatori da un sistema centralizzato. 

La tecnologia blockchain apre la possibilità a mercati 

molto più trasparenti che sono meno suscettibili al con-

trollo dei giganti finanziari che operano all’interno di 

un quadro normativo che hanno aiutato a progettare 

e creare.

__________________________

5 - Proof of Work si riferisce a una parte di dati che è normal-

mente difficile da produrre ma facile da verificare da altri.

6 - Proof of Stake si riferisce a un concetto in cui una persona 

(miner) può convalidare o minare le transazioni in blocco in 

base al numero di stake(monete) che detiene.

La Blockchain
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Negli ultimi anni, i programmi Turing Comple-

te (7) sono stati implementati in blockchain 

decentralizzate. Questi sistemi usano qualco-

sa di noto come “Smart Contracts”(program-

mi software memorizzati sulla catena), per 

aggiungere e modificare i dati secondo una 

serie di istruzioni fornite. Questi dati possono 

essere semplici importi o possono includere 

ulteriori informazioni tecniche come restri-

zioni dell’account, trasferimenti e qualsiasi 

altro calcolo che un computer standard può 

eseguire.

La blockchain di Ethereum semplifica e velo-

cizza l’implementazione di logiche finanzia-

rie su una blockchain. Con solo poche righe 

di codice, gli Smart Contract possono trasfe-

rire risorse o stabilire condizioni di deposito 

da eseguire in modo algoritmico, con tutti i 

vantaggi delle blockchain come descritto in 

precedenza.

______________________

7 - Turing Complete si riferisce a un termine usato 
nella teoria della computabilità per descrivere un 
sistema o una macchina che, dati il   tempo e la me-
moria infiniti, possono risolvere qualsiasi problema 
computazionale. La programmazione più moderna 
è Turing Complete.

Smart contract
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La piattaforma

Immaginiamo un’entità industriale che richiede un po’ 

di capitale per acquistare nuovi macchinari, necessari per 

migliorare la produzione e ridurre i costi. Al momento la 

società non possiede liquidità sufficiente per acquistare 

i macchinari o non è sicura del flusso di cassa futuro dei 

suoi clienti, il che può rendere molto difficile chiedere un 

prestito comune. Tuttavia, la società desidera i macchi-

nari, ma non ha un modo semplice per risolvere il proble-

ma, se dovesse attenersi ai canali finanziari tradizionali.ù

Grazie alla blockchain NOI siamo in grado di for-

nire un nuovo modo per consentire all’azien-

da di soddisfare le sue esigenze, garantendo al 

contempo il rimborso ai finanziatori. Il nome?

Lysis: La piattaforma per 

una soluzione differente.
La piattaforma consente infatti di creare token di si-

curezza sulla blockchain che costituiranno letteral-

mente un leasing tokenizzato per i suddetti macchi-

nari (o qualsiasi altra cosa, del resto). Come funziona?
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La società A ha bisogno di nuovi macchinari per produr-

re un nuovo elemento metallico per completare la ca-

tena di montaggio di un motore per auto elettrica rin-

novabile. La società A deve raccogliere circa 100.000,00 

Euro per acquistare la macchina industriale.

La società B produce macchinari industriali, tra cui mac-

chine per elementi metallici per l’industria automobili-

stica. La società B può vendere o noleggiare le macchi-

ne per una tariffa mensile o annuale alla società A. La 

società A non possiede attualmente liquidità sufficiente 

per permettersi di acquistare la macchina, ma la deside-

ra comunque e sarebbe interessata a noleggiarla dalla 

società B.

In che modo la società A può noleggiare i macchinari 

richiesti dalla società B? Come si può  garantire alla so-

cietà B che la società A pagherà il suo leasing mensile 

o annuale? Come possono tutti essere soddisfatti della 

transazione, fornendo al contempo garanzie per en-

trambe le parti?

La piattaforma Lysis svolge un ruolo di collegamento tra 

la società A, la società B e gli investitori. Attraverso la 

creazione di un token di sicurezza sulla piattaforma è 

possibile gestire l’intero tokensale grazie a una dashbo-

ard intuitiva e di facile utilizzo. Inoltre, tutti i documen-

ti obbligatori e i provider sono già collegati all’interfac-

cia per far sì che vada tutto liscio.

Ciò consente all’azienda A di acquistare e ricevere i 

macchinari richiesti ad un costo inferiore rispetto alla 

piena acquisizione, assicurando al contempo all’azienda 

B i pagamenti attraverso il leasing tokenizzato:

La società B utilizzerà infatti un sistema tecnologico per 

monitorare la sottoscrizione del leasing (mensile, trime-

strale, annuale o su misura in base ai requisiti commer-

ciali): qualora il leasing tokenizzato non venga onorato, 

la macchina (o qualsiasi altra cosa del genere) smetterà 

ovviamente di funzionare fino al rinnovo del leasing. 

Questo verrà fatto da remoto, senza la necessità di 

un’azione fisica sulla macchina.
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I token avranno quindi un valore monetario per en-

trambe le società A e B, quindi allocando le risorse ove 

necessario senza la necessità di un istituto finanziario 

o di una terza parte. La Piattaforma funge solo da 

tabella tecnica su cui si verificano le transazioni 

blockchain e non detiene alcun obbligo finanzia-

rio, se non conforme alle normative vigenti. Il cre-

dito e il prestito delle risorse sono quindi decentraliz-

zati su istituti di credito e mutuatari, senza la necessità 

di alcuna banca o istituto finanziario, evitando quindi 

inutili procedure farraginose e lunghe. La piattaforma è 

ovviamente completamente personalizzabile per soddi-

sfare le necessità ed esigenze di ogni singolo progetto.

La piattaforma è una cassetta degli attrezzi pro-

gettata per unire istituti di credito, mutuatari e 

investitori in un unico ecosistema che fornirà la 

seguente struttura:

• Piattaforma Blockchain italiana con SmartContracts 

standardizzati;

• Strumenti legali per la creazione di un prospetto di 

investimento per le offerte di token;

• Piattaforma di crowdfunding italiana per l’emissio-

ne e l’acquisizione di token - Mercato primario;

Piattaforma di scambio italiana per il trend dei token - 

Mercato secondario.

Questi strumenti sono contenuti in un’unica entità onli-

ne che funge anche da strumento informativo in cui tut-

te le parti possono trovare informazioni e documenti 

sui progetti, i team e molto altro.
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La piattaforma sarà la prima vera alterna-

tiva alle normali procedure di leasing / cre-

dito,

diventando un nuovo mercato di valore tokenizzato per 

ogni singolo utente garantendo al contempo la piena 

conformità della piattaforma con un sistema interno 

Know Your Client, aggiornato alle ultime normative MI-

FID per la sicurezza di tutti gli utenti e progetti.

Anche se l’esistenza di piattaforme di crowdfunding, 

sia sulla blockchain che fuori, non sia una novità, Lysis 

è una cassetta degli attrezzi completamente diversa da 

quella finora vista: dove molte sono un’unica piattafor-

ma di servizio, Lysis consente l’allocazione e il decentra-

mento del leasing e beni simili.

L’allocazione di prestatori e mutuatari, attraverso un’u-

nica centralizzazione, consentirà un mercato superiore 

e una distribuzione più efficace della ricchezza finanzia-

ria che, alla fine, migliorerà la salute dei mercati globali.

Le attuali soluzioni per linee di credito e leasing sono 

asimmetriche e non sono completamente ottimizzate. 

Attraverso l’uso della piattaforma Lysis, il mercato dei 

crediti e dei contratti di leasing si bilancerà naturalmen-

te e distribuirà beni solo a coloro che meritano di ri-

ceverli, solo da quelli che meritano di donarli, poiché 

il mercato sarà intrinsecamente bilanciato all’interno 

della piattaforma Lysis. Le attuali asimmetrie nel mer-

cato dei crediti / prestiti troveranno finalmente una so-

luzione che funziona per tutte le parti interessate. At-

traverso l’uso della blockchain, le condizioni di velocità, 

fiducia e conformità verranno pienamente soddisfatte, 

rispondendo quindi a un’altra domanda posta dal pro-

blema. Poiché l’intero ecosistema sarà monitorato e re-

golato dalle politiche KYC, le transazioni e i progetti sa-

ranno sempre monitorati e di dominio pubblico (anche 

le blockchain).

La piattaforma Lysis non offrirà solo 
possibilità di crowdfunding a coloro 
che saranno ritenuti idonei, ma for-
nirà anche una nuova, fresca rispo-
sta agli squilibri e alle asimmetrie del 
mercato.

La nuova architettura presente nella piattaforma Lysis 

tiene conto di un nuovo indicatore: la qualità.

La qualità sarà il principale denominatore nel processo 

di allocazione: il mercato (o gli utenti della piattafor-

ma Lysis) sarà la vera forza decisionale per l’allocazione 

effettiva del capitale, determinando dove si ritiene sia 

allocata più qualità rispettando i requisiti patrimoniali.

Più utenti utilizzeranno attivamente la piattaforma, più 

accurato ed equilibrato sarà il mercato interno.

L’introduzione di un nuovo fattore (qualità) è necessa-

ria in quanto il decentramento richiede un elemento 

di auto-bilanciamento all’interno del mercato stesso: 

laddove ciò è stato normalmente fatto dagli istituti 

finanziari, ora verrà eseguito automaticamente dalle 

dinamiche del mercato interno della Piattaforma Lysis. 

Laddove una banca analizza un progetto prima di deci-

dere se concedere o meno un credito in linea con la so-

cietà o il progetto, ora saranno gli investitori a decidere 

se vale la pena investire nel progetto.

Le complessità dell’attuale mercato monetario, in par-

ticolare nel settore dei crediti e dei prestiti, saranno 

completamente semplificate utilizzando la blockchain e 

per allocare capitale e investimenti laddove necessario. 

Il mercato si bilancerà, seguendo le scelte di numerosi e 

reali investitori (non solo una singola entità, ma centi-

naia o addirittura migliaia di investitori che bilanceran-

no le loro quote in ogni singolo progetto): solo quel-

li ritenuti idonei otterranno la fiducia necessaria, e di 

conseguenza porteranno ad un’allocazione di capitale.
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In termini più semplici, mentre oggi il mercato è princi-

palmente guidato dalla domanda e dall’offerta, i mu-

tuatari e i prestatori si trovano ad affrontare numerose 

difficoltà quando si tratta sia di decidere quando pren-

dere in prestito e quando prestare. La semplice opera-

zione di trasferimento di capitale (con la speranza di 

riaverlo con gli interessi) richiede un’analisi considere-

vole, in particolare perché, in tutto ciò che riguarda la 

finanza, ci sono sempre dei rischi da considerare: rischi 

di liquidità, rischi di tasso di interesse, rischi valutari, 

rischi di inflazione, rischi di previsione e molto altro. I 

mutuatari e i finanziatori devono quindi confrontarsi 

con una serie di scelte da compiere che inevitabilmen-

te consentiranno di definire la strategia di credito o di 

prestito.

Il concetto di qualità deve superare intrinsecamente 

la valutazione del rischio di ciascun progetto: quando 

gli investitori valuteranno la qualità del progetto, ef-

fettueranno automaticamente un’analisi del rischio che  

decreterà se il singolo progetto è abbastanza buono da 

essere intrapreso.

Abbastanza buono significa che non solo il progetto 

rappresenta, in teoria, una buona opportunità per gli 

investitori, ma l’intero ecosistema appare solido per gli 

investitori. Ciò contempla diversi fattori sia obiettivi che 

soggettivi per diversi investitori, pertanto il concetto di 

qualità (sostenuto dal rischio) sarà un termometro mol-

to interessante dell’appetito di ciascun investitore.

Riteniamo che il mercato interno della piattaforma Lysis 

si bilancerà, poiché quanti più attori (investitori, mutua-

tari e finanziatori) si uniranno alla piattaforma, tanto 

più precisa sarà ogni analisi: questo effetto è comune-

mente noto come “La saggezza del Folla “ nel cam-

po delle scienze cognitive. In altre parole, come diceva 

Aristotele

“può darsi che i molti, pur se sin-
golarmente non eccellenti, qua-
lora si raccolgano insieme, siano 
superiori a loro, non individual-
mente ma collettivamente, come 
lo sono i pranzi comuni rispetto 
a quelli allestiti a spese di uno 
solo”.

Parafrasando ai tempi moderni, ciò che Aristotele inten-

deva è che la Folla, o un gruppo di  persone, è  più bra-

va a prendere le decisione rispetto al singolo. Affinché 

ciò sia compreso e, naturalmente, dimostrato, abbiamo 

bisogno di punti di stima di una quantità continua: il 

test più famoso fino ad oggi risale al 1906, durante una 

fiera a Plymouth. A circa 800 persone è stato chiesto di 

stimare il peso di un bue. Uno statistico, il signor Francis 

Galton, osservò l’ipotesi media stimata che era di 1207 

libbre. Il peso reale del bue era di 1198 libbre; pertanto, 

l’ipotesi media era accurata entro l’1% del peso reale. 

In altre parole, è stato osservato nel corso degli anni che 

nella maggior parte dei casi, in termini di distribuzione 

delle probabilità, le risposte della folla erano più vicine 

al valore più vero.

Riteniamo che, applicando tutti questi concetti a un 

mercato finanziario, ciò si sposterà verso un’ottimizza-

zione, raggiungendo quindi un equilibrio.
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I partecipanti a questo processo 
sono:

• Investitori: singoli consumatori o istituzioni che 

desiderano acquisire o scambiare token di sicurezza 

basati sulla loro percezione del valore del Progetto.

• Emittenti: entità che desiderano vendere prodotti 

finanziari tokenizzati.

• Mutuatari: entità che desiderano acquisire macchi-

nari noleggiati o beni simili.

• Delegati legali: i delegati fanno offerte, comprese 

le proposte con restrizioni applicabili sulla catena. I 

delegati possono anche fungere da rappresentanti 

off-chain per aiutare a guidare gli emittenti attra-

verso il processo di conformità.

• Provider KYC: per partecipare al sistema, è neces-

sario abbinare gli indirizzi Ethereum agli individui. 

Queste persone potrebbero anche voler essere ac-

creditate nella loro giurisdizione per rimuovere re-

strizioni agli investimenti. Un provider KYC (Know 

Your Customer) convalida le reali identità dei par-

tecipanti ed esegue la dovuta diligenza per accre-

ditarli.

Il progetto

Ad un livello superiore, Lysis

• Fornisce un protocollo decentralizzato per la negoziazione di token di titoli;

• Consente alle persone di autenticare la propria identità, residenza e stato di accreditamento per partecipare a un 

ampio pool di offerte di token di sicurezza (STO), secondo le normative vigenti;

• consente ai delegati legali di fare offerte per nuove emissioni per garantire che le offerte vengano eseguite in 

modo conforme alle normative;

• Consente l’emissione di nuovi token di sicurezza abbinando chi eroga agli sviluppatori, che possono tradurre i 

loro parametri di offerta di sicurezza in un codice sicuro che genera token compatibili ERC20.

Il sistema Lysis può essere modellato come un insieme di partecipanti, risorse, mercati e processi.
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Modello di business

La piattaforma

L’utente ha la possibilità di scegliere se creare un “token 

personalizzato” o iniziare con la creazione e la gestione 

di un progetto che porterà a un’offerta di token di sicu-

rezza (STO). Attraverso le prime pagine gli utenti posso-

no gestire e creare i progetti attuali / futuri.

Di seguito verrà illustrato, passo dopo passo, come cre-

are uno STO:

Crea la tua raccolta fondi:

• Nome del progetto;

• Ticker (Sigla di Negoziazione)

• Documenti tecnici (Prospetto, contratti, BP, ecc. - 

una data room completa);

• Indirizzo del proprietario (dove distribuire i token 

creati) come identità univoca;

Il processo per un TokenSale personalizzato è il seguen-

te (gestito attraverso la piattaforma):

• Whitelisting;

• Vendita privata;

• Contratto di prenotazione;

• Raccolta fondi pubblica.

Whitelisting

Nella schermata Whitelisting hai la possibilità di inserire 

gli indirizzi e-mail dei membri ICO nel caso in cui si vo-

lesse limitare loro l’accesso ad un elenco molto specifico 

di persone per scelta personale o per scelta data da nor-

me legali e fiscali.

Le persone incluse nell’elenco vengono visualizzate con 

il livello di KYC sbloccato e verrà visualizzato un avviso 

che manca la procedura KYC.
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Tramite la vendita privata puoi muovere i primi passi che 

porteranno alla raccolta di fondi e alla vendita comple-

ta di token. Nella vendita privata, SC non creerà token 

e / o non li distribuirà. È una fase facoltativa in cui i de-

signer del progetto possono decidere, anche attraverso 

una whitelist (vedi whitelist precedente) di aggiungere 

le persone che saranno autorizzate a partecipare.

Non appena si fa clic sul pulsante “+ ADD New”(Ag-

giungi nuovo), si aprirà una schermata che richiederà di 

compilare alcuni campi come:

a) Nome della vendita privata;

b) data e ora di apertura della vendita privata;

c) data e ora di chiusura della vendita privata;

d) Contributo minimo per partecipare (qualsiasi impor-

to inferiore a questo verrà automaticamente rifiutato 

con la perdita di commissioni tx);

e) Limite massimo di raccolta (che potrebbe anche coin-

cidere con il limite massimo di raccolta totale);

f) Whitelisting (con integrazione KYC e AML).

Va notato che nei campi “Inizio vendita privata” e “Fine 

vendita privata”, viene visualizzata una finestra che 

consente di selezionare sia la data che l’ora, ma che i 

dati scelti verranno convertiti nei blocchi corrispondenti 

forniti per quella data e tempo.

Ovviamente, più questi due parametri saranno lontani 

rispetto al momento in cui si sta compolando, più si avrà 

un gap con il numero di blocco poiché quest’ultimo ha 

una risoluzione che non è temporalmente stabile, ma 

cambia.

Una volta cliccato su “Distribuisci contratto” avremo 

una finestra pop-up che ci avverte dei costi (attualmen-

te ovviamente non sono veri perché si tratta di una 

demo caricata su Ropsten).
Contratto di prenotazione

È una pratica consolidata dal 2017 che consulenti e pro-

fessionisti regolarmente autorizzati possano richiedere 

Smart Contracts riservati ai loro utenti o follower. In 

questo caso sarà possibile abilitare questa funzione e 

compilare i vari campi assegnando un nome al RC e in-

serendo praticamente gli stessi dati richiesti nella data 

room privata. Poiché si tratta anche di uno Smart Con-

tract, dovrà essere “dislocato”.

Vendita privata
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Il prossimo passo è creare il token.

Quando fai clic su “create a new one” (crea nuovo), vie-

ne chiesto di sbloccare il wallet ETH che sarà il proprie-

tario del token coniato. La pagina successiva è anche 

l’ultima così com’è segnalato con un solo clic, dopo aver 

compilato i campi richiesti, per  poter vedere il proprio 

token creato senza scrivere nemmeno una riga di codice 

in linguaggio Solidity.

Caratteristiche del token:

• Nome;

• Logo;

• Ticker;

• Fornitura;

• Periodo di blocco;

• Funzionalità di masterizzazione automatica;

• Funzionalità di masterizzaziones;

• KYC obbligatorio per il trasferimento e l’utilizzo 

(whitelisting);

Abbiamo già analizzato i campi nei passaggi preceden-

ti, degno di nota è il fatto che possiamo anche decidere 

per quanto tempo i token siano trasferibili e, se previ-

sto, quanto tempo durerà il blocco una volta terminato 

il STO o la crowdsale .

Una volta creato il token, avrai una panoramica del di-

spositivo e potrai vederne il proprietario e tutti i dati 

che erano stati precedentemente inseriti durante la sua 

creazione.

Il logo può essere modificato in qualsiasi momento in 

quanto non è un elemento la cui natura è su Blockchain. 

Il token creato sarà un ERC-20 standard dell’Ethereum 

Blockchain, compatibile con tutti i wallet e i contratti 

che supportano questo tipo di token.

Una volta completata la fase di creazione del token, il 

progetto che è stato lasciato in sospeso può essere re-

cuperato e ripreso dalla fase di importazione, questa 

volta, del token personalizzato.

Vendita pubblica:

Questa è la fase finale dello Smart Contract per il token 

di vendita. I campi che devono essere compilati sono 

quelli ora conosciuti:

• Data di inizio vendita token (STO);

• Data di fine ICO;

• Importo minimo in ETH che il SC accetterà;

• Numero di token da distribuire;

• Numero di token assegnati per 1 ETH;

• Il risultato verrà calcolato automaticamente ed è il 

limite massimo in ETH.

Anche in questo caso, una volta riempiti i campi e pre-

muti su “Deploy” (Distribuisci), apparirà una finestra 

pop-up che mostra il costo in ETH per l’azione e chiede 

conferma.

Una volta che lo Smart Contract è stato confermato e di-

stribuito, rimangono solo le scelte opzionali sul token di 

vendita. E’ facoltà di coloro che pianificano il progetto 

di garantire che i vari RC precedentemente emessi pos-

sano avere gli stessi o diversi bonus per la loro natura di 

“early angels”.

La mancata conclusione di questo passaggio, che è ob-

bligatoria, porterebbe a una mancata realizzazione 

della Token Sale. È fondamentale che lo Smart Contract 

possa avere il controllo e quindi la proprietà dei token 

oggetto della vendita. Una volta confermata la volontà 

del trasferimento, verrà visualizzata una finestra pop-

up che indica l’unico prezzo in ETH per la funzione. Per 

finire si conferma che la Token Sale rispetterà le date 

stabilite e con le modalità precedentemente concorda-

te. Quindi si inizierà STO pubblica..

Strumento di controllo
Il sistema di sicurezza progettato da Lysis consentirà di 

monitorare lo stato effettivo di ciascuna apparecchia-

tura in relazione ai termini del leasing sottoscritto. Una 

volta scadute le rate, la macchina comunicherà automa-

ticamente la richiesta all’operatore. La procedura verrà 

eseguita direttamente tramite uno SmartContract che 

controllerà le rate e l’operatività della macchina.

Token
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Strategia e creazione del Valore
La strategia progettata per il lancio e il mantenimento 

dell’evoluzione della piattaforma è trasparente, basata 

su semplici concetti di marketing e commerciali orienta-

ti alla creazione di valore per tutte le parti interessate, 

che è in definitiva l’obiettivo della piattaforma Lysis.

Lysis, infatti, ha già condotto diverse interviste con po-

tenziali miglior partner per valutare l’interesse del set-

tore per il progetto, ricevendo feedback molto positivi 

da diverse controparti e colleghi. Inoltre, Lysis ha già 

avviato un progetto pilota con il suo partner tecnico e 

promotore chiave, Sinico MTM (Machine Tool Manu-

facturing). Attraverso questa partnership, Lysis e Sinico 

desiderano fornire un caso vero e concreto per dimo-

strare l’efficacia e la semplicità della piattaforma, con 

una prima implementazione completa su una macchina 

commerciale.

La chiave è la facilità d’uso per tutti gli utenti: gli inve-

stitori, le aziende e i fornitori. Non solo la piattaforma 

Lysis consentirà un sistema di leasing decentralizzato, 

ma fungerà anche come una vetrina per i progetti, 

come uno strumento di dimostrazione tecnica, un fo-

rum e una piattaforma sociale in cui tutti saranno in 

grado di vedere, valutare e porre domande sui progetti 

e tecnicismi.In altre parole, la piattaforma Lysis sarà an-

che uno strumento di social marketing, progettato per 

rendere le cose facili e comprensibili per la maggior par-

te delle persone.

La strategia complessiva dipenderà dalla creazione di 

una comunità KYCd che sarà in grado di utilizzare quo-

tidianamente la piattaforma. Più utenti e investitori ci 

saranno, più la piattaforma sarà equilibrata e più equa 

nel tempo.

La creazione di Valore è quindi  strutturata in tutte le 

diverse parti coinvolte nella piattaforma: la chiave è 

disporre di una piattaforma di auto-bilanciamento che 

sarà in grado di creare un mercato interno, creando 

quindi valore per tutti.

Valore per i fornitori
Gli investitori svolgono un ruolo essenziale nel funzio-

namento della piattaforma Lysis. Sulla base delle loro 

decisioni, il capitale scorrerà all’interno e oltre i confini 

e alimenterà la creazione di valore all’interno delle im-

prese. I membri della comunità di investimento hanno 

quindi il potere di allocare o ritirare fondi che possono 

determinare le decisioni delle organizzazioni e il profilo 

dei mercati dei capitali. Inoltre, l’investimento allocato 

attraverso la piattaforma Lysis presenta un rischio mol-

to basso grazie allo strumento di sicurezza implementa-

to in ciascun macchinario, come descritto sopra.

Valore per le aziende
La piattaforma Lysis aumenta il valore di beni, servizi 

o persino affari grazie all’afflusso di liquidità e al faci-

le accesso al mercato dei capitali. Molti operatori del 

settore ora si concentrano sulla creazione di valore sia 

nel contesto della creazione di un valore migliore per i 

clienti che acquistano i suoi prodotti e servizi, sia per gli 

azionisti che desiderano vedere apprezzare la propria 

partecipazione. Pertanto, il mercato interno di Lysis gui-

derà automaticamente il valore laddove gli investitori 

ritengono che debba essere allocato, aumentando an-

che il valore dell’azienda.

Valore per i Providers.
I provider possono trarre profitto dalla piattaforma Ly-

sis e avere un accesso diretto a nuovi clienti e un nuovo 

mercato basato sulla tecnologia blockchain.

Valore per gli intermediari finanziari e gli istituti di pre-

stito: anche le grandi società attualmente coinvolte nel-

le operazioni di finanziamento e di prestito tradizionali 

possono beneficiare della piattaforma Lysis. Non solo 

ciò sarebbe notevolmente più rapido dei canali tradi-

zionali, ma offrirebbe inoltre strumenti di sicurezza 

moderni e innovativi per istituti di credito, mutuatari e 

investitori. La piattaforma consente di attivare automa-

ticamente meccanismi di sicurezza al fine di garantire 

sempre la piena conformità di tutte le parti interessate, 

indipendentemente dal tipo di progetto o dalla sua po-

sizione fisica.
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Il TGE e il Token

TGE – Token Generation Event
Una valuta virtuale è definita come: “un valore rappre-

sentato nella forma digitale, che è trasferibile, conserva-

bile o negoziabile digitalmente e che le persone fisiche 

o giuridiche accettano come strumento di pagamento, 

ma che non ha corso legale in alcun paese o fondo. ”

Applicabilità delle normative AML / CFT

Nel 2017 l’Estonia è stata tra i primi Stati membri dell’UE 

ad attuare le proposte 5AMLD volte a portare le atti-

vità di scambio e archiviazione di criptovalute ai sensi 

dei regolamenti AML / CFT. La politica di licenze per gli 

scambi e i wallet di criptovalute è integrato nella legge 

sul riciclaggio di denaro e nella legge sulla prevenzione 

al finanziamento del terrorismo. La decisione di licenza 

si basa, tra l’altro, sulla presentazione di documenti di 

casellario giudiziale, su una presentazione delle regole 

procedurali KYC / AML e la documentazione delle re-

gole di revisione interna. Le attività di licenza sono gli 

scambi e servizi di custodia dei wallet.

Funzionalità e utilità del Token
Gli Utility Token consentono l’accesso futuro ai prodotti 

o servizi offerti da un’azienda. Pertanto, essi non ven-

gono creati per essere un investimento o un mezzo di 

pagamento.

Una campagna di crowdfunding attraverso l’emissione 

di un Utility Token può essere classificata come “crow-

dfunding di prodotti tecnologici”.

• Diritti per i possessori di token

• Cosa possono fare gli utenti con il token
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Tokenomics

Il token LDS svolgerà una doppia funzione in tutto l’am-

biente della piattaforma. Da un lato, l’LDS sarà il meto-

do di pagamento per accedere e utilizzare la piattafor-

ma Lysis, con un prezzo fisso di 1 EUR garantito al suo 

interno. La seconda funzione è controllare direttamen-

te il protocollo delle macchine noleggiate direttamente 

da Sinico. Le macchine saranno dotate di un wallet in 

cui saranno depositati i token LDS e, con cadenza re-

golare (settimanale, mensile, trimestrale o con qualsiasi 

altra cadenza), questi verranno utilizzati come garanzia 

di leasing, per conto del debitore, quindi trasferiti al lo-

catore. Questo strumento sarà facile da usare e comple-

tamente automatizzato utilizzando gli SmartContracts 

implementati appositamente per questo scopo.

Il token LDS verrà utilizzato in modo ricorrente da tutti 

i locatari delle macchine Sinico, in tutto il mondo e allo 

stesso tempo. Inoltre, attraverso l’uso dei token LDS di-

rettamente sulla piattaforma (per partecipare e pagare 

i servizi offerti all’interno dell’ambiente Lysis), i token 

LDS saranno sempre in circolazione.

I token LDS verranno elencati dopo la fine di uno o più 

scambi dell’ICO, secondo le decisioni del Consiglio di 

amministrazione.

Distribuzione e utilizzo dei proventi
Distribuzione

• Nome Token: Lysis Different Solution
• Ticker: (sigla negoziazione) LDS
• Protocollo: ERC20
• Offerta totale: 20’000’000 (Venti milioni di LDS) di 

cui (allocazione):

 - 10% Fondatori e Consulenti

 - 40% Riserva

 Da utilizzare negli sviluppi futuri della piatta  

 forma Lysis

 - 50% In vendita durante l’ ICO

• Prezzo stabilito: EUR 1 (Un Euro)

• Vendita totale ICO: 10’000’000 (Dieci milioni di LDS)

• Soft Cap: EUR 2’500’000

• Hard Cap: EUR 10’000’000

Inmpiego dei proventi
• Sviluppo: 40%

• Marketing: 10%

• Operazioni: 45%

• Spese ICO: 5%

Socials:
• Telegram:

• Facebook:

• LinkedIn:
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Tabella di marcia
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ICO Partners

ICO Partners
Un progetto di successo necessita di partnership di alto livello. Per questo motivo, abbiamo sta-
bilito partenariati strategici che svolgeranno un ruolo chiave nello sviluppo del Progetto Lysis.

Settore: Blockchain, partner tecnico - Locazione: Ticino Svizzera
Eidoo è una società blockchain svizzera specializzata in servizi di criptovaluta. La società è cresciu-
ta nel 2017 attraverso un ICO di oltre 25 milioni di dollari per fornire un servizio sicuro e semplice 
che restituisce trasparenza e pieno controllo sulle attività finanziarie dei clienti attraverso l’app 
Wallet Eidoo. Il Wallet Eidoo e Hdex sono gratuiti e scaricabili su dispositivi IOS, Android e PC. 
Eidoo è un intermediario finanziario svizzero.

Settore: Servizi amministrativi, fiduciari - Locazione: Ticino Svizzera
Exacta International SA è una società fiduciaria svizzera specializzata in servizi aziendali. La So-
cietà è attiva  nel settore fiduciario e fornisce assistenza aziendale e livelli multipli. Il proprietario 
e direttore, sig. Pietro Masciadri, lavora in questo settore da più di 20 anni.

Settore: Marketing, giornalismo - Locazione: Ticino Svizzera
The Cryptonomist è una consociata di Eidoo, attiva nel campo del giornalismo di marketing e 
Fintech. Gestisce attivamente la piattaforma web www.cryptonomist.ch/en e fornisce servizi di 
marketing per le ICO e progetti nel mondo delle criptovalute.

Settore: Servizi legali e aziendali - Locazione: Tallinn Estonia
KRM Advisor è uno studio legale con sede a Tallin, in Estonia. Specializzato in servizi aziendali, 
KRM ha sviluppato una conoscenza costante nel mondo delle crittografie, in particolare per l’ap-
plicazione delle normative e delle leggi vigenti.



24

Il Team

Fondatori e core team

Advisors

Mr.
Alessandro Sinico

Chief Executive Officer
Co Founder

Mr.
Filippo Bianchi

Lead Project Advisor

Mr.
__________________

Chief Operative Officer
Co Founder

Mr.
Pietro Masciadri

Tax Advisor

Mr.
__________________
Chief Financial Officer

Co Founder

Mrs.
Antonella Caprarella
Corporater Advisor

Mr.
Paolo Costa

Chief Marketing
Manager

Mr.
Matteo Zanotto

Head ofCustomer
Relationship
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Termini e Condizioni  e informativa sulla privacy

Informazioni generali
Il token LDS non ha la qualifica legale di un titolo, poiché non dà alcun diritto a dividendi o interessi. Il token LDS non 

ha la qualifica legale come token di pagamento, poiché non è inteso per essere utilizzato come mezzo di pagamento 

per acquisire beni o servizi da terzi o come mezzo di trasferimento di denaro o valore. La vendita di LDS è definitiva 

e non rimborsabile. Gli LDS non sono azioni e non danno alcun diritto a partecipare all’assemblea generale di Lysis 

OU e non possono avere una performance o un valore particolare al di fuori della rete di Lysis. LDS non deve pertan-

to essere utilizzato o acquistato a fini speculativi o di investimento. L’acquirente di LDS è consapevole del fatto che 

le leggi nazionali sui titoli, che assicurano che agli investitori vengano venduti investimenti che includono tutte le 

informazioni adeguate e soggette a controllo regolamentare per la protezione degli investitori, non sono applicabili. 

Chiunque acquisti LDS riconosce espressamente e dichiara di aver attentamente esaminato questo Whitepaper e di 

comprendere appieno i rischi, i costi e i benefici associati all’acquisto di LDS.

Conoscenze richieste
L’acquirente di LDS si impegna a comprendere e avere una significativa esperienza di criptovalute, sistemi e servizi 

blockchain e di comprendere appieno i rischi associati al crowdsale e il meccanismo relativo all’uso delle criptovalute 

(incl. archiviazione). Lysis OU non sarà responsabile per la perdita di LDS o situazioni che rendono impossibile l’acces-

so a LDS, che possono derivare da azioni o omissioni dell’utente o di qualsiasi persona che si impegna ad acquisire 

LDS, nonché in caso di attacchi di hacker.

Rischi
L’acquisizione di LDS e la loro memorizzazione comporta vari rischi, il rischio che LDS possa non essere in grado di svi-

luppare ulteriormente le sue operazioni e sviluppare la sua blockchain e fornire i servizi promessi. Pertanto, e prima 

di acquisire LDS, qualsiasi utente dovrebbe considerare attentamente i rischi, i costi e i benefici derivanti dall’acquisi-

zione di LDS nel contesto del crowdsale e, se necessario, ottenere una consulenza indipendente al riguardo. Qualsiasi 

persona interessata che non è nella posizione di accettare o comprendere i rischi associati all’attività o qualsiasi altro 

rischio come indicato nei Termini e Condizioni del crowdsale non dovrebbe acquisire LDS.

Disclaimer importante
Il presente White paper non deve e non può essere considerato come un invito a sottoscrivere un investimento. 

Non costituisce né si riferisce in alcun modo né deve essere considerato come un’offerta di titoli in qualsiasi giu-

risdizione. Il White paper non include né contiene informazioni o indicazioni che potrebbero essere considerate 

una raccomandazione o che potrebbero essere utilizzate per basare qualsiasi decisione di investimento. Il presente 

documento non costituisce un’offerta o un invito a vendere azioni, titoli o diritti appartenenti a Lysis OU o qualsiasi 

società collegata o collegata. LDS è solo un token di utilità che può essere utilizzato solo sulla piattaforma Lysis e 

non è destinato a essere utilizzato come investimento. L’offerta di LDS su una piattaforma di trading è fatta al fine di 

consentire l’uso della piattaforma di Lysis e non per scopi speculativi. L’offerta di LDS su una piattaforma di trading 

non sta cambiando il titolo legale del token, che rimane un mezzo semplice per l’uso della piattaforma Lysis e non 

è una sicurezza. Lysis OU non è da considerarsi come consulente in alcuna materia legale, fiscale o finanziaria. Tutte 

le informazioni contenute nel White Paper sono fornite esclusivamente a scopo informativo generale e Lysis OU non 

fornisce alcuna garanzia circa l’accuratezza e la completezza di tali informazioni. Data la mancanza di qualifiche di 

criptovaluta nella maggior parte dei paesi, si consiglia vivamente a ciascun acquirente di effettuare un’analisi legale 

e fiscale relativa all’acquisto e alla proprietà degli LDS in base alla nazionalità e al luogo di residenza. Oggi Lysis OU 

non è un intermediario finanziario ai sensi della legge estone e non è tenuto ad ottenere alcuna autorizzazione a fini 

di anti-riciclaggio di denaro. Questa qualifica può cambiare nel caso in cui Lysis OU possa offrire servizi che devono 

essere considerati e qualificati come un’attività di intermediazione finanziaria. In questo caso, l’uso dei servizi Lysis 

OU potrebbe richiedere la conclusione positiva di un processo di identificazione AML / KYC.
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Gli LDS non conferiscono alcun diritto diretto o indiretto al capitale o al reddito di Lysis OU, né conferiscono alcun 

diritto di potere all’interno di Lysis OU che un LDS non è una prova della proprietà o un diritto di controllo su Lysis 

OU e non concede al soggetto controllante alcuna attività o azione in Lysis OU o nella rete Lysis.

Un LDS non garantisce alcun diritto di partecipare al controllo sulla gestione o sull’assetto decisionale di Lysis OU, o 

sulla rete e sull’ autorità di Lysis agli Acquirenti. Le autorità di regolamentazione stanno esaminando attentamente 

le attività e le operazioni associate alle criptovalute nel mondo. A tale proposito, le misure normative, le indagini o le 

azioni possono influire sulle attività di Lysis OU e persino limitare o impedire che sviluppi le sue operazioni in futuro. 

Qualsiasi persona che si impegna ad acquisire LDS deve essere a conoscenza del modello aziendale di Lysis, del White 

Paper o dei termini e condizioni.

Dichiarazioni e garanzie
Partecipando al crowdsale, l’acquirente accetta quanto sopra e dichiara e garantisce di:

• aver letto attentamente i termini e le condizioni allegati al white paper; accetta il loro contenuto completo e 

accetta di essere legalmente vincolato a loro;

• essere autorizzati e di avere il pieno potere di acquistare LDS secondo le leggi applicabili nella giurisdizione del 

proprio domicilio;

• non essere cittadini, residenti o entità statunitensi (un “Soggetto statunitense”) né di acquistare LDS o firmare 

per conto di un Soggetto statunitense;

• di non essere residenti o di essere entità cinesi né di acquistare token LDS o di firmare per conto di un residente 

cinese;

• vivere in una giurisdizione che consente a Lysis OU di vendere LDS attraverso un crowdsale senza richiedere 

alcuna autorizzazione locale e sono conformi alle leggi e ai regolamenti locali, statali e nazionali al momento 

dell’acquisto, vendita e / o utilizzo di LDS;

• conoscere tutte le normative correlate nella giurisdizione specifica in cui hanno sede e che l’acquisto di token 

crittografici in quella giurisdizione non è proibito, limitato o soggetto a condizioni aggiuntive di qualsiasi tipo;

• non utilizzerà il crowdsale per alcuna attività illegale, incluso ma non limitato, al riciclaggio di denaro e al finan-

ziamento del terrorismo;

• avere una conoscenza sufficiente della natura dei token crittografici e avere una significativa esperienza e com-

prensione funzionale dell’uso e della complessità dell’utilizzo di token e valute crittografiche e sistemi e servizi 

basati su blockchain;

• acquistare LDS perché desiderano avere accesso alla piattaforma Lysis;

• non acquistare LDS a scopo di investimento o utilizzo speculativo
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Legge applicabile - Arbitrato
Il Cliente prende atto e accetta che l’operazione ICO di Lysis si sta svolgendo all’interno di un ambiente legale estone 

ancora in fase di sviluppo. Le Parti convengono di cercare una soluzione amichevole prima di intentare un’azione 

legale. Tutte le controversie che sorgono con i documenti forniti devono essere risolte mediante arbitrato in con-

formità con le Regole estoni di arbitrato internazionale delle Camere di commercio estoni in vigore alla data in cui 

viene presentata la comunicazione arbitrale in conformità con le presenti Regole. Il collegio arbitrale è composto da 

un solo arbitro. La sede dell’arbitrato sarà Tallin, in Estonia. Il procedimento arbitrale si svolgerà in inglese. Gli LDS 

non saranno quotati in alcuna borsa regolamentata. I presenti Termini sono stati preparati indipendentemente dalle 

norme legali per i prospetti. Né i presenti Termini né qualsiasi altro materiale relativo all’Offerta, a OU di Lysis o a LDS 

saranno archiviati o approvati da alcuna autorità di regolamentazione estone. In particolare, le presenti Condizioni 

non saranno archiviate e l’Offerta di LDS non sarà controllata dall’autorità estone di vigilanza sui mercati finanziari.


